TUV-ZERTIFIZIERT ZUM B2B-VERTRIEBSPROFI

In diesem Seminar lernen Sie, wie Sie Ihre Abschlussquote steigern und zu héheren Preisen
verkaufen — TUV-geprUft, ISO 17024 zertifiziert und international anerkannt. Sie erfahren, wie
Sie mit digitalen und Kl-gesttitzten Methoden mehr Wirkung erzielen, Gesprachsflhrung
nutzen, um Vertrauen aufzubauen, und mit Storytelling selbst komplexe technische
Produkte erlebbar machen. Im Anschluss kdénnen Sie lhre Abschlussquote und Marge
deutlich steigern — egal, ob Sie frisch im B2B-Vertrieb starten oder als erfahrener Verkaufer

lhre Performance auf das nachste Level heben wollen.

TUV-Zertifiziert V ISO 17024 V 70% Forderfahig V

Aufbau: 3 Module + 3 Online-Refresher + TUV-Priifung

Zielgruppe: Neue Verkaufer, erfahrene Vertriebler, Techniker & Ingenieure, Innen- & AuBendienst
Modulpreis: 2.000,- € pro Modul zzgl. MwSt. zzgl. TUV-Priifungsgebiihr

Férderung: Bis 70% in Baden-Wurttemberg, wir beraten Sie gerne

Termine: Diese entnehmen Sie bitte der \Webseite
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IHR REFERENT & TRAINER

Lothar Lay

Betriebswirt (VWA)

Als TUV-gepriifter Unternehmensberater ,,Schwerpunkt Kl & Digitalisierung® und zertifizierter Vertriebstrainer
mit Uber 20 Jahren Erfahrung im internationalen B2B-Vertrieb zahlt Lothar Lay zu den fUhrenden Experten flr
Preisgesprache, Verhandlungsfiihrung und Neukundengewinnung.

Lothar Lay zeigt Vertriebsteams, wie sie selbst in hartesten Verhandlungen souveran bestehen — und
Unternehmen nachweislich zu mehr Umsatz, hdheren Margen und nachhaltigem Vertriebserfolg gelangen.

20+ Jahre Erfolgsbilanz v TUV-Zertifiziert V Vielfaltige Branchenkenntnis Vv B2B-Vertriebsexperte V
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Nehmen Sie Kontakt mit mir auf:

BEREIT FUR BESSERE VERHANDLUNGSERGEBNISSE?

Lassen Sie uns Uber Ihre Vertriebsziele
sprechen

Lothar Lay
Managementberatung | Training | Coaching

. +49 (0)7431 800 56 20 oder +49 (0)175 30 30 000
““ info@lay-training.de

@ www.lay-training.de

LOTHAR LAY Vertriebsberatung, Training & Coaching
Danneckerstr. 119 | 72458 Albstadt



